sverm.ai

Debrief — google/gemma-4-26b-adb-it

* Instanser: 9

» Tokens inn: 21,085

» Tokens ut: 8,158

e Kostnad: $0.0045

* Kjort: 2026-04-15 17:58:54.276279+00:00

Sverm-debrief: Adopsjon av SikkerKlI

Konsensus

Svermen er enstemmig om at motstanden ikke skyldes teknologisk uvitenhet, men en
asymmetrisk risiko-kalkyle.

» Kortsiktig gevinst vs. langsiktig risiko: Jurister prioriterer umiddelbar
operasjonell effektivitet (ChatGPT/Claude) over diffuse, fremtidige risikoer
(GDPR/taushetsplikt).

 Feature-paritet er kritisk: Hvis SikkerKl er tregere, har darligere Ul eller
mangler integrasjoner (Word/Outlook), vil den operasjonelle friksjonen alltid
vinne over den etiske plikten.

* Feil drivere: Datatilsynet er en for svak driver. De reelle “leverage-punktene”
er profesjonsansvarsforsikring og klient-mandater fra store aktgrer
(Equinor, DNB, staten).

* Sosial norm: Bransjen lider av et “Prisoner’s Dilemma”; ingen vil veere den
fagrste som tar kostnaden ved sikkerhet fgr det blir en markedsmessig

ngdvendighet.

Dissens

Det var nyanserte uenigheter om hvorfor tilliten mangler:

« Noen ser det som et teknisk forstaelsesgap (de skjgnner ikke “blind
compute”).

« Andre ser det som et juridisk ansvarsgap (de stoler ikke pa teknologien far de
har et dokument som flytter det juridiske ansvaret fra partnerens skrivebord til
SikkerKil).



sverm.ai

Blindsoner avdekket

En enkelt Al ville sannsynligvis fokusert pa “opplaering og compliance”. Svermen
avdekket derimot:

» “Skjult subsidiering”: At advokater i praksis subsidierer Big Tech med
klientdata for & kjgpe seg personlig tidsbesparelse.

* Forsikring som “tvangstrgye”: At den mest effektive veien til adopsjon gar
gjennom forsikringsbransjen, ikke gjennom juridisk pedagogikk.

* Sikkerhet som salgsargument: At SikkerKI ikke bgr selges som et “vern mot
straff”, men som et “verktgy for a vinne anbud”.

Anbefalinger

1. Skift narrativet umiddelbart: Slutt a selge “datasikkerhet” og “GDPR".
Begynn & selge “forsikringsbarhet”, “beskyttelse av advokatprivilegiet”
og “klient-compliance”.

2. Eliminer operasjonell friksjon: SikkerKl ma integreres direkte i eksisterende
arbeidsflyt (Word/Outlook/saksbehandling). Det ma fales som en “sikker
wrapper”, ikke en ny destinasjon.

3. Angrip makteliten (Tier 1): Malrett kommunikasjon mot Risk Management-
partnere i de stgrste firmaene. Nar de setter standarden, tvinges resten av
markedet til a falge etter.

4. Produktifiser compliance: Utvikle en “One-click Compliance-pakke” (ferdige
dokumenter/sertifikater) som advokaten kan sende direkte til klienten for a
bevise at de bruker SikkerKI. Gjgr sikkerhet til et konkurransefortrinn for
advokaten.
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