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Instans SI_003

Seeds: operasjonell | langsiktig | tillit | sårbarhet | implementer

Min analyse er farget av en langsiktig sårbarhet: med dagens modell er du strukturelt

utsatt. Du kan ikke vente. Det operasjonelle valget må tas nå.

1. Kanalvalg: Lukk den fysiske butikken. Fra Kongsberg er nettbutikken din eneste

mulighet for skalerbarhet. Hybrid-modellen koster for mye i husleie og lønn.

Implementer en tillitsbasert “klikk og hent”-løsning fra et mikro-lagerlokale (f.eks. 20

kvm) i Kongsberg for lokal levering/henting. Dette eliminerer den største faste

kostnaden.

2. Kostnadsstruktur: Outsource alt som ikke er kjernekompetanse. Bruk dropshipping-

avtaler for flere merker for å eliminere varelagerkostnad. Packing/shipping kan en lokal

familiebedrift eller student på deltid håndtere fra ditt mikro-lager. Dette er operasjonelle

grep du kan sette i gang innen 30 dager.

3. Differensiering: Du kan ikke konkurrere på pris. Bygg langsiktig tillit som den sikre

kuratøren. Spesialiser deg vertikalt: kun leker for 0-3 år, med sertifiserte

sikkerhetsstandarder og personlige videokonsultasjoner ved kjøp. Bruktmarkedet kan

ikke garantere dette. Implementer et abonnement for “utviklingsleker” som sendes

kvartalsvis med pedagogisk veiledning.

4. Markedsføring: Google Ads er dødt for deg. Bygg en organisk posisjon som ekspert.

Lag et “Kongsberg-guide til barns utviklingsleker”-innhold på nett og samarbeid med

lokalavisa, KiWI/familieklubber og barnehagene i området. Dette skaper lav-CAC, lokal

tillit og kunnskapsflyt.

5. Forretningsmodell: Din nye modell er ikke wholesale, men en tillitsbasert kurator

og rådgiver. I tillegg til nettbutikk: Tilby B2B-kuraterte lekesett til barnehager i Buskerud

på abonnement. Implementer også en “leketøybibliotek”-ordning med medlemskap for å

skape forutsigbar inntekt.
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6. Tidsramme: Du har kanskje 6-9 måneder. Målet de neste fem årene er ikke

ekspansjon, men en lønnsom, spesiell niche. Overlevelse krever at du aksepterer 

sårbarheten og handler operasjonelt nå.

Neste konkrete steg (innen 30 dager):

Operasjonell: Send varsel om oppsigelse av leiekontrakt for butikklokale. Start

søk etter mikro-lager/hentepunkt (20-40 kvm).

Implementer: Kontakt to leverandører for å etablere dropshipping-avtaler.

Reduser varelageret drastisk.

Langsiktig tillit: Skriv og publiser den første “ekspertguiden” på nett og ta

kontakt med lokalavisa Laagendalsposten for et samarbeid.

1. 

2. 

3. 
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