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id: SI_008

model: google/gemini-2.5-flash
seeds:

04 risiko: usikkerhet
03_relasjon: konkurranse
05_handling: utforsk

01 perspektiv: strategisk

02_tidhorisont: langsiktig

Instans SI1 008

Seeds: strategisk | langsiktig | konkurranse | usikkerhet | utforsk

Kommersialisering av historiske data er en langsiktig strategisk mulighet, men krever en
grundig utforskning av de juridiske og etiske landskapene, spesielt med tanke pa
konfidensialitet og den iboende usikkerheten i markedet for KI-baserte tjenester. A
hoppe over disse stegene risikerer ikke bare juridiske sanksjoner, men ogsa tap av
kundetillit - en fatal feil i en konkurranseutsatt bransje.

Farst og fremst, glem “kommersialisering av dataen”. Tenk “kommersialisering av
innsikten dataen genererer”. Dette er en kritisk strategisk vinkel. Kundene bryr seg ikke
om radata, de bryr seg om redusert risiko, optimaliserte prosjektplaner og
kostnadsbesparelser - alt generert av deres egne data.

Din enorme datamengde er et konkurransefortrinn, gitt at den kan anonymiseres og
aggregeres effektivt. Standardanonymisering (fjerne navn, prosjekt-ID, lokasjon) er ikke
nok. Dere ma utforske mer avanserte teknikker:

1. Syntetiske data: Istedenfor & bruke radata, kan dere trene Kl-modeller pa de
historiske dataene, og deretter generere syntetiske datasett som etterligner de
statistiske egenskapene uten a inneholde noen original informasjon. Dette er en
langsiktig investering, men gir maksimal frihet.

2. Differensielt personvern (Differential Privacy): Legg til stay i datasettene
pa en kontrollert mate. Dette gjer det ekstremt vanskelig a identifisere
individuelle datapunkter, selv med avanserte angrep, men bevarer nytten for
statistisk analyse.

3. Data Clean Room / Trusted Execution Environments (TEEs): Etabler en

avtale der kundenes data aldri forlater deres kontroll, men analyser utfgres i et
sikkert, isolert miljg. Resultatene er anonymiserte rapporter eller risikomodeller.
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Dette krever ofte tredjepartsvalidering og er en mer kompleks langsiktig
strategi.

For a unngd brudd pa konfidensialitetsavtaler, ma dere aktivt utforske og omformulere
eksisterende kontrakter. En prospektiv tilnaerming er & inkludere en
“dataanvendelsesklausul” i nye kontrakter, som spesifikt tillater anonymisert bruk for
modelltrening og tjenesteutvikling. For eksisterende kunder ma dere aktivt sgke
samtykke for anonymisert bruk. En “opt-out” lgsning er ikke tilstrekkelig for konfidensiell
data.

Denne tilneermingen reduserer usikkerheten knyttet til juridiske utfordringer og
posisjonerer dere strategisk overfor konkurranse som kanskje ikke har tilgang til
tilsvarende data. Analysen av deres databaser (f.eks. “ProjectGemini”,
“NorthSealnsights”) vil identifisere hvilke spesifikke datapunkter som er mest verdifulle
for Kl-risikoanalyse.

Neste steg:

1. Juridisk Styrkeinspeksjon: Engasjer en spesialisert jurist innen datarett til a
utfare en grundig “gap-analyse” av eksisterende konfidens
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