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id: SI_002

model: anthropic/claude-sonnet-4
seeds:

04 _risiko: mulighet

03 _relasjon: tillit
05_handling: vent

01 perspektiv: operasjonell

02_tidhorisont: langsiktig

Instans S1 002

Seeds: operasjonell | langsiktig | tillit | mulighet | vent

Perspektiv: Tillitsbasert ventestrategi

VENT for dere kaster dere ut. 15 ars offshore-data er gull, men TILLITEN til deres
subsea-ekspertise er deres viktigste aktiva. A kommersialisere kundenes data for raskt
kan undergrave denne tilliten permanent.

OPERASJONELT bgr dere fgrst investere 18-24 maneder i & bygge et robust
anonymiseringssystem. Ikke generisk GDPR-compliance, men offshore-spesifikk
anonymisering som fjerner geografiske koordinater, spesifikke teknologilgsninger og
tidsperioder som kan identifisere prosjekter.

Den LANGSIKTIGE muligheten ligger ikke i a selge Kl-risikoanalyse til hvem som helst,
men i a bli den mest palitelige partneren for offshore-industrien. Equinor, Aker BP og
internasjonale operatgrer vil betale premium for Kl-analyser de kan stole pa.

MULIGHETEN mange overser: Inviter 5-8 ngkkelkunder til & bli “data-partnere” i
utviklingsfasen. De far tilgang til de farste Kl-verktgyene gratis mot at deres data kan
brukes (anonymisert) til & trene modellene. Dette skaper buy-in og reduserer juridisk
risiko.

Dissens-perspektiv: Mens andre vil anbefale rask time-to-market, mener jeg dere bgr
prioritere tillit over hastighet. Offshore-industrien har langsiktige relasjoner - ett
tillitsbrudd kan koste dere millionkontrakter i 10+ ar.

OPERASJONELT konkret: Start ikke med ekstern kommersialisering. Bruk dataene
internt fgrst - til & forbedre deres egne risikovurderinger pa nye prosjekter. Dokumenter
ROI-gevinster pa 6-8 prosjekter far dere tilbyr tjenesten eksternt.
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Neste steg:

1. Etabler “Data Ethics Board” med juridisk, teknisk og kommersielt ekspertise
- fgrste mgte innen 4 uker

2. Kartlegg konfidensialitetsavtaler fra alle prosjekter 2009-2024, identifiser
hvilke data som kan anonymiseres uten avtalebrudd

3. Pilot internt Kl-verktey pa pagaende prosjekt innen Q2 2024 - test pa egen
risiko fgr kunde-eksponering
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