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1. Teknisk fundament: Fra OpenRouter til Suverenitet

For å oppfylle GDPR_compliance som kjerne, må sverm.ai flytte fra amerikanske

“postkontorer” til EU-baserte arkitekturer.

Anbefaling: Vurder Mistral AI (via deres egen API) eller Azure OpenAI

(med EU-region/Norway East). Sistnevnte er gullstandarden for norske

bedrifter pga. eksisterende tillit.

Vurderingsmatrise: 1. Databehandleravtale (DPA) tilgjengelig? 2. Lagring i EU/

EØS? 3. Mulighet for “Zero Data Retention”?

2. Forretningsmodell: Margin og Flyt

For å sikre bærekraftige inntektsstrømmer, må vi skille mellom volum og verdi:

Hovedspor (Volum): Lab-tokens (SaaS-modell). Gjør det enkelt: “Sverm-

pakker” (f.eks. 500 kr/mnd). Dette bygger den tekniske basen.

Hovedspor (Verdi): Rådgivning og Workshops. Dette er din “high-touch” motor

som finansierer utviklingen.

Eksperiment: Avanserte workshops som leder direkte til tokens-bruk.

3. SOTS: Merkevarens Puls

State_of_the_Sverm er ikke en blogg; det er et teknologisk manifest.

Styrke: Skaper autoritet og “nærhet” (norsk kontekst).
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Risiko: Kan bli for teknisk/tørt.

Format: “3 innsikter + 1 demo + 1 intervju”. Bruk LinkedIn-karuseller for å

bryte ned SOTS til fordøyelige biter som inviterer til diskusjon, ikke salg.

4. Strategisk Roadmap: Neste 12 måneder til April 2027

Neste_12_måneder handler om å transformere sverm.ai fra et verktøy til en autoritet.

Fase 1 (Måned 1-4): Migrering til EU-modell og etablering av SOTS-rytmen.

Fase 2 (Måned 5-8): Skalering av workshops og faste “lab-token”-

abonnementer.

Fase 3 (Måned 9-12): Posisjonering som den foretrukne partneren for norske

selskaper som trenger kognitiv svermteknologi med kontroll på data.

Visjon april 2027: sverm.ai er Norges ledende “Cognitive Orchestration Layer”. Vi

selger ikke bare tokens, vi selger metodikk for sverm-intelligens. Vi er den trygge,

norske broen mellom rå LLM-kraft og praktisk, regelverkskonform forretningsverdi.

Neste steg:

Teknisk audit: Kontakt Microsoft/Azure eller Mistral for å verifisere DPA-vilkår.

Innholdspilot: Skriv første utkast til SOTS (fokus: “Hvorfor sverm-logikk

overgår enkelt-prompts”).

Prisliste: Sett faste priser på lab-tokens for å teste betalingsvilje i din

eksisterende krets.
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