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id: SI_004

model: openai/gpt-5.4-mini
seeds:

04 _risiko: mulighet

03 _relasjon: tillit
05_handling: implementer
01 perspektiv: operasjonell

02_tidhorisont: kortsiktig

Instans S1 004

Seeds: operasjonell | kortsiktig | tillit | mulighet | implementer

For et lite, teknologiorientert radgiverfirma ligger den stagrste muligheten ikke i a “eie
hele verdikjeden”, men i a bli den operasjonelle muliggjereren for repeterbare
boligkonsepter. Kortsiktig kan dere vinne ved a pakke kompetansen deres som
produktiserte tjenester: standardiserte VVS-/klimalgsninger for 20-80-boenhets
prosjekter, ferdige BIM-bibliotek, typelgsninger og «design kits» for modulbygg og
omsorgsboliger. Dette bygger tillit fordi kunden far forutsigbarhet i pris, kvalitet og tid.

Relevante forretningskonsepter

1. BIM- og prosjekteringspakker per bygningstype: faste leveranser for
omsorgsboliger, demensboliger, student-/eldreboliger.

2. Rammeavtale for industrialiserte boligaktgrer: dere blir “preferred
engineering partner”.

3. Komponent- og systemstandardisering: prefabrikkerte tekniske rom, plug-
and-play VVS-sentraler, standard fgringsveier.

4. Driftsnaer radgivning: dimensjonering for lave OPEX-kostnader, ikke bare lav
CAPEX.

Slik kan markedet skaleres og organiseres Markedet skaleres best gjennom
plattformtenkning: en liten gruppe typetegninger + mange repetisjoner pa tvers av
kommuner, boligbyggelag, private omsorgsaktgrer og prefab-leverandgrer. Dere bgr
organisere dere rundt 2-3 standardiserte produktlinjer, ikke enkeltprosjekter. Her er en
litt uvanlig, men viktig observasjon: Den stgrste barrieren er ofte ikke teknologi, men
beslutningstakt i kommuner og hos utbyggere. Derfor er tillit, referanseprosjekter og
tydelige kost-/nytte-tall viktigere enn avansert spesialteknikk.
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Digitale metoder som hjelper

* BIM med standardobjekter og mengdeuttak for repetisjon

* Parametrisk prosjektering for rask tilpasning av typelgsninger

* Digital tvilling / FDV-data for & dokumentere driftskostnader

* Automatisert sjekklistekontroll mot TEK, helsekrav og universell utforming

» Skybasert samhandling med prefab-leverandgrer og entreprengrer
Tekniske lgsninger for deres fag

* Lavtemperatur varmeanlegg, varmepumper, frikjgling der relevant

* Desentraliserte eller modulaere tekniske rom

* Vannbesparende saniteerlgsninger og lekkasjesikring

« Ventilasjons- og VVS-konsepter som taler prefabrikkering og rask montasje
* Energi- og effektoptimalisering for lavere livslgpskostnad

Kompetanser dere trenger

* BIM-koordinering og modellbasert prosjektering

* Prefab-/industriell byggelogikk

* Kostnadsstyring pa livslep, ikke bare anbud

* Prosessforstaelse i kommunalt anskaffelses- og beslutningslap

* Salgs- og partnerkompetanse mot modulbyggere og eiendomsutviklere
Neste steg

1. Velg 2 standardkonsepter og lag en “produktpakke” med tegninger, kost og

ytelse.

2. Etabler en pilot med en modulbygger eller kommune og mal byggetid, CAPEX og
forventet OPEX.

3. Bygg et digitalt bibliotek i BIM med standardiserte VVS-/sanitaerobjekter.



	Instans SI_004

