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id: SI_001

model: openai/gpt-5.4-mini
seeds:

04 risiko: sarbarhet

03 _relasjon: samarbeid
05_handling: utforsk

01 perspektiv: strategisk

02_tidhorisont: langsiktig

Instans SI 001

Seeds: strategisk | langsiktig | samarbeid | sarbarhet | utforsk

For et lite teknologiorientert radgiverfirma er den mest relevante posisjonen ikke &
“selge timer”, men a bli en muliggjerer for industrialisert boligproduksjon for
eldre. Det er et strategisk, langsiktig marked der volumet skapes gjennom samarbeid,
standardisering og lav sarbarhet i leveransen.

Relevante forretningskonsepter

1. Produktifisert radgivning
o Standardiserte “pakker” for H/VVS i modul- og seriebygqg: konsept,
forprosjekt, detaljprosjekt, kontroll og idriftsettelse.
o Pris per bolig/enhet eller per modul, ikke bare timehonorar.

2. Plattform- og rammeleveranser

o Bli fast radgiver for modulprodusenter, kommunale eiendomsforetak,
boligkjeder og omsorgsaktarer.
o 3-5 ngkkelkunder kan gi skalerbarhet uten & bygge stort apparat.

3. Design-for-Manufacturing and Assembly (DfMA)

o Tidlig involvering i produktfamilier: bademoduler, tekniske sjakter,
varme-/kjglesentraler.

o Reduserer feil og endringer; dette er der samfunnsgkonomien faktisk
forbedres.
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Hvordan markedet kan skaleres og organiseres

Markedet skaleres ikke primaert ved flere prosjekter hver for seg, men ved repeterbare
typologier: omsorgsbolig 24-60 enheter, rehabilitering av eksisterende bygg, og sma
institusjonsbygg. Et realistisk mal er & utvikle 2-4 standardkonsepter som kan rulles ut
pa tvers av kommuner.

Organisering bgr skje gjennom:
» Strategiske allianser med modulprodusenter, entreprengrer, arkitekter og
driftsselskaper
* Tidligfase-samarbeid med kommuner og helseaktarer
* Felles komponentbibliotek for VVS og energisystemer

Digitale metoder som hjelper

* BIM med parameteriserte standarddetaljer

 Digital tvilling / driftssimulering for energi, vannforbruk og inneklima
* Mangdeuttak og kostnadsstyring koblet til modell

* Skybasert prosjektsamarbeid for kort beslutningsslgyfe

* Sensordata fra drift for leering tilbake til neste prosjekt

Tekniske Igsninger for deres fag

* Prefabrikkerte tekniske rom og sjakter

* Vannbesparende armaturer og legionellasikre lgsninger

* Lavtemperatur varmesystemer, varmepumper, termisk lagring
* Enkel, robust kjgling der behov finnes; unnga overkompleksitet
 Soneinndelt regulering for komfort og lav driftssarbarhet

Kompetanser dere trenger

* Produkt- og plattformtenkning

* BIM/parametrisk prosjektering
Kost-/LCC-forstdelse

* Samarbeidsledelse og grensesnittstyring

* Drift og commissioning
* Evne til & jobbe med standardisering uten & miste fleksibilitet
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Neste steg

1. Velg 2 standardkonsepter for eldrebolig/omsorgsbygg og definer dem som
“rddgivningsprodukter”.

2. Kartlegg 5 potensielle partnere: modulprodusent, entreprengr, kommune,
driftsaktgr, arkitekt.

3. Lag én BIM-basert referanselgsning for VVS med kost, ytelse og driftsdata som
salgsgrunnlag.
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