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Instans SI_009

Seeds: operasjonell | langsiktig | tillit | mulighet | implementer

Analysen bryter med tradisjonell rådgivning (prosjektbasert timeforbruk) for å i stedet 

implementere en produktorientert logikk. For å gripe muligheten i modulbygging, må

dere slutte å selge timer og begynne å selge “standardiserte tekniske pakker”.

Forretningskonsept: “The Core Module Service”

I stedet for å designe unike anlegg for hvert bygg, skal dere utvikle ferdigvalgte, digitale

“plug-and-play”-løsninger for VVS/Termisk energi som passer inn i modulrammer.

Operasjonell strategi:

Produktisering: Lag 3 standardiserte tekniske moduler (f.eks. Senior-Lite,

Senior-Plus, Senior-Premium) med fastsatte komponentlister. Dette reduserer

designstid med 70%.

Digital integrasjon: Bruk BIM-biblioteker (Revit/Archicad) som er ferdig

konfigurerte for modulprodusenter. Dere leverer ikke bare tegninger, men

digitale “digitale tvillinger” som er klare for fabrikkproduksjon.

Tekniske løsninger og kompetanse:

Teknikk: Sentraliserte, modulære varmepumpeklynger og “smart-sanitær”

(sensorstyrte vannløsninger som detekterer lekkasje/bruk), integrert med

smarthjem-protokoller (Matter/Thread).

Kompetanse: Dere må skifte fokus fra ren dimensjonering til systemintegrasjon

og dataanalyse. Dere trenger kompetanse på IoT-arkitektur og parametrisk

design (Dynamo/Grasshopper) for å automatisere volumutregninger i

modulskala.
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Skalering og organisering: For å sikre langsiktig vekst og tillit i markedet, må dere

organisere dere som en teknisk partner for modulprodusenter, ikke som en ekstern

konsulent. Ved å bli en integrert del av fabrikkens verdikjede, skalerer dere med antall

produserte moduler, ikke antall ansatte.

Dissens: Mainstream vil si “øk økt timelønn”. SI_009 sier: “Reduser kompleksitet for å

øke volum”. Dere må tørre å prise tjenesten basert på verdi og standardisering, fremfor

kompleksitet.

Implementeringsplan (Neste steg):

Audit: Identifiser de 5 vanligste VVS-oppsettet dere har tegnet de siste 3 årene.

Prototype: Utvikle én “Standard Modul-pakke” i BIM som er optimalisert for lav

produksjonskostnad og høy komfort.

Pilot: Kontakt én modulprodusent (f.eks. innen helsebygg) og tilby en pilot på

“Digital-First Design” for deres neste serieproduksjon.
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